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Dank censhare konnte REWE die Effizienz bei der
Produktion von Werbemitteln um 75% steigern
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Tanja Klever, Funktionsbereichsleiterin Produktion und Druckvorstufe, REWE
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Die REWE Markt GmbH ist Teil der REWE Group, einer der flihrenden Handels- und
Touristikkonzerne in Deutschland und Europa, zu der die Marken PENNY und toom
Baumarkt gehoren. MSP ist ein IT-Unternehmen, das auf die Implementierung und
Anpassung von censhare Produkten spezialisiert ist. Es arbeitet als strategischer
Partner sowohl flir censhare als auch fiir den Endnutzer.

AUF EINEN BLICK

Branche
Einzelhandel

Produkte
« Digital Asset Management
« Content Management

Unternehmensanforderung

REWE musste Produktion, Beauftragung
und Gestaltung von Werbemitteln fur alle
Regionen und Zielgruppen in einem System
zentralisieren und harmonisieren

Herausforderung

Mit Gber 80 Mio. Einwohnern in 16 Bundeslandern

ist Deutschland eine ernste Herausforderung fr
eine Lebensmittelkette, die Angebote auf regionale
Geschmacker ausrichtet. Informationen fur
Werbematerialien und Internetplattformen missen
erstellt und aktualisiert werden, wéhrend gleichzeitig
regionale Einkaufer und Category-Manager mit der
Zentrale zu synchronisieren sind. All das im Einklang
mit der Warenwirtschaft, Preisgestaltung und
Bestandskontrolle.

Anforderungen

« Kontrolle und Uberwachung aller Produkte,
Informationen und Preise

« Direkte Kommunikation und Verstandlichkeit
+ Management aller Aktionen und Kampagnen
« Revisionssicherheit

« Zentralisierte und optimierte Produktion von
Anzeigenauftragen und Layouts in einem System flr
alle Regionen und Zielgruppen
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Umsetzung

Auf Basis von censhare hat MSP eine Losung
entwickelt, die ein malégeschneidertes Modul fir

die Bedurfnisse von Einzelhandelsunternehmen
enthalt. Mit ihr ist es moglich, Werbematerialien in
verschiedenen Formaten zu erstellen. Die wochentlich
erscheinenden Verkaufsprospekte von REWE kénnen
fur jeden Markt in einem teilweise automatisierten
Prozess erstellt werden.

Die zentrale Datenbank liefert Bilder, Produkt-
informationen und Preise. Kurzfristige Aktualisierungen
konnen fur alle von censhare hergestellten Werbe-
materialien gleichzeitig integriert werden. Die
Erstellung der Prospekte dient gleichzeitig der
Bereitstellung von produktspezifischem Online-
Content. Produktabbildungen und -informationen
werden auf die Webseite gestellt und sind damit
jederzeit individuell abrufbar und aktuell.

Das von MSP mit REWE entwickelte TeamRoom-Modul
ermoglicht die Belieferung spezifischer Markte mit
individualisierten Werbeprospekten (z.B. fir Jubilden
oder grofRe Eroffnungsfeiern). Von der Erstellung

und Koordination bis hin zum Druck sind alle
Produktionsschritte digital.

Geschaftsergebnisse

OB

75% 100% 100%

héhere Effizienz bei Verhinderung der aller Bilder fir die
der Produktion von zuvor moglichen wochentlichen Werbe-

Werbemitteln Preisfehler broschiiren werden in
einer zentralen Daten-
bank gespeichert

Vorteile

« Anderungen an Layout und Content in Echtzeit

» Automatische Anzeige von Metadaten in Layouts
« Gezielte Platzierung von Content

« Zentrale Verfugbarkeit von Bild- und Textmaterial
« Zentrale und modulare Layout-Vorlagen

« Systemgestutzte, Workflow-basierte Erzeugung aller
Arten von PDFs
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NUTZER

* Produktion

* Marketing
« Werbeabteilungen REGIONALE UND
« Category Manager NATIONALE
« Einkaufer WERBEMATERIALIEN
* Externe Dienstleister u
censhare
WARENWIRTSCHAFT WEBSITE
» Werbedaten
* Preise

* Produktdaten

Ergebnis

Dank des von MSP umgesetzten Systems konnte REWE
die Effizienz der Produktion von Werbematerialien

um 75 Prozent steigern. Da alles in einem einzigen
System digital umgesetzt wird, sind sehr wenige
E-Mails und noch weniger Ausdrucke nétig. Mogliche
Fehler bei der Preisgestaltung wurden eliminiert,
indem die Informationen direkt von der Datenbank

abgerufen werden. Die mit censhare synchronisierten
und automatisierten Prozesse sparen Kosten, schonen
Ressourcen und schaffen zusatzliche Kapazitaten.
Hinzu kommt, dass eine moderne Einzelhandelsgruppe
wie REWE ein flexibles System braucht, das mit dem
Unternehmen wachsen kann. In Zusammenarbeit mit
MSP werden Ideen umgesetzt und Losungen fir die
verschiedenen Herausforderungen gefunden.
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Uber censhare

Unsere zukunftsweisende Universal Content Management-Plattform bringt
Sie mit lhren Zielgruppen zusammen - in jedem Kanal, in jeder Sprache,
lokal und global.

censhare Kunden wie Jaguar Land Rover, Dyson, Christie’s oder Lufthansa
profitieren bereits von der neuen Freiheit, qualitativ hochwertige und
konsistente Inhalte mit aulerordentlicher Effizienz zu entwickeln und
bereitzustellen.

Erfahren Sie mehr unter www.censhare.com

Uber MSP

MSP liefert Losungen fir effizientere Marketingaktivitaten. Mit der Software
von censhare unterstltzt MSP Unternehmen dabei, Giber alle Kanéle
hinweg Content zu verwalten und Arbeitsablaufe zu automatisieren.

MSP unterstitzt den Aufbau eines effizienteren, flexibleren und
kollaborativen Content-Management- und Vertriebssystems mit dem

Ziel, sich den Herausforderungen eines komplexen Marktumfeldes auf
zahlreichen Kanélen zu stellen. Unter Einhaltung der Balance zwischen
Benutzerfreundlichkeit und Sicherheit ist es das Ziel, die Qualitdt und
Effizienz bestehender Prozesse nachhaltig zu verbessern. Neben der
Umsetzung und Entwicklung bietet MSP auch die definierte Uberwachung
von IT-Infrastrukturen.
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